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2005

1 servizio

2010

5 servizi

2015

9 servizi

Una storia di successo lunga 10 anni
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Cliente

Peugeot Professional

Società di noleggio

Concessionario

Allestitore

Business Intelligence per il trasporto su strada
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Un set di servizi in Europa

GERMANIA

FRANCIA

REGNO UNITO

TURCHIA

SPAGNA

ITALIA

BELGIO

PAESI BASSI

Converters

34

43

35

18

34

167

45

37
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L’unico portale dedicato completamente agli LCV

www.neto.center
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NETO in cifre

Più di 10.000 utenti

9 piattaforme pubbliche, 13 piattaforme di servizio

Un portale completamente dedicato ai Veicoli Commerciali

Più di 1.600 allestitori coinvolti in Europa

64 diversi tipi di allestimento per soddisfare ogni Cliente 

Più di 6.000 allestimenti oggi presenti in archivio
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1 marchio, 9 servizi
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OEM

Un servizio globale integrato per Peugeot

Customer

Intercetta i bisogni 
del Cliente per 

raccogliere lead
altamente qualificati 

attraverso il sito 
Peugeot 

Professional

LEAD GENERATION VENDITE CONTROLLO

Dealer

Offre al venditore 
tutti gli strumenti e 
le informazioni per 

condurre con 
successo ogni 

trattativa sui Veicoli 
Commerciali

Consente di 
monitorare le 

prestazioni dei 
concessionari e dei 
venditori, in tempo 

reale, su tutti i 
mercati attivi
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Il processo di vendita infallibile per gli LCV
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L’integrazione globale
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Il processo di vendita per Peugeot Professional 

Concessionario Cliente
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Solo 4 passi per arrivare al traguardo

Mission Configurazione Confronto Offerta
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Doppia via di configurazione: Veicolo o Allestimento

Configurazione per Veicolo

Configurazione per Allestimento
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La giusta 
combinazione:

Veicolo + Allestimento

Confronto 
concorrenza

L’offerta per il Cliente
La prima domanda: 

“Qual’è il tuo lavoro?”

•Avvio della trattativa

•Focus sul bisogno del 
Cliente

•Prima analisi sui suoi 
specifici bisogni

•Rassicurazione del 
Cliente sulle competenze 
del venditore nel gestire 
la sua richiesta

• Informazioni aggiornate 
sempre disponibili

•Molte diverse soluzioni 
da presentare al Cliente

•Filtri di ricerca orientati 
alla vendita

•Combinazioni senza 
rischi di errore

•Un nuovo algoritmo 
dedicato è in grado di 
trovare il veicolo giusto 
da confrontare con il mio, 
all’interno della gamma 
dei concorrenti

•Catalogo completo di 12 
marchi, continuamente 
aggiornati

•Selezione del colore e 
degli optional

•Gestione dello sconto da 
parte del venditore

•Offerta commerciale 
personalizzata e 
professionale

• Il venditore sceglie cosa 
far vedere al Cliente

•Lo sconto garantito 
dall’allestitore è visibile 
solo al venditore

Si parte dalla Mission
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La trattativa con il Cliente del veicolo commerciale inizia dal suo mestiere

Capire i suoi bisogni e porre le domande giuste sono le basi per un processo di vendita 
di successo

Una gamma completa di soluzioni di allestimento da presentare al Cliente

La prima domanda: “Qual è il tuo lavoro?”
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Identificazione del veicolo giusto, per soddisfare il mestiere del Cliente

Il sistema di identificazione consente di gestire ogni specifica strategia di marketing 
locale

La gamma compatibile con l’allestimento
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Trattativa costantemente sotto controllo

La giusta 
combinazione:

Veicolo + Allestimento

Confronto 
concorrenza

L’offerta per il Cliente
La prima domanda: 

“Qual’è il tuo lavoro?”

•Avvio della trattativa

•Focus sul bisogno del 
Cliente

•Prima analisi sui suoi 
specifici bisogni

•Rassicurazione del 
Cliente sulle competenze 
del venditore nel gestire 
la sua richiesta

• Informazioni aggiornate 
sempre disponibili

•Molte diverse soluzioni 
da presentare al Cliente

•Filtri di ricerca orientati 
alla vendita

•Combinazioni senza 
rischi di errore

•Un nuovo algoritmo 
dedicato è in grado di 
trovare il veicolo giusto 
da confrontare con il mio, 
all’interno della gamma 
dei concorrenti

•Catalogo completo di 12 
marchi, continuamente 
aggiornati

•Selezione del colore e 
degli optional

•Gestione dello sconto da 
parte del venditore

•Offerta commerciale 
personalizzata e 
professionale

• Il venditore sceglie cosa 
far vedere al Cliente

•Lo sconto garantito 
dall’allestitore è visibile 
solo al venditore
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La giusta configurazione, usando selettori chiave

Lunghezza dell’allestimento: da 3.650 a 4650 mm

Portata: da 960 a 1.145 kg

Prezzo: 24.590 €

Passo e Cabina

Trazione e Assale 
posteriore

Motore e 
Cambio

Pesi e 
Ingombri

Allestimento

Utilizzo del 
veicolo

VEICOLI

5

36
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Allestitori qualificati a 4 livelli: 1) Allestimenti Peugeot; 2) Partners; 3) Certificati; 4) Altri

Lo sconto garantito dall’allestitore è sempre aggiornato e visibile solo al venditore 

Mappa interattiva GoogleMap per geo-localizzare l’allestitore in base all’area

Tutti i dati dell’allestitore a colpo d’occhio
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La foto dell’allestimento può generare un coinvolgimento emozionale del Cliente

Possibilità di presentare in modo visivo tutte le possibili soluzioni di allestimento 
proposte dagli allestitori.

Carosello delle fotografie dell’allestimento
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Costruzione 3D dell’allestimento su misura

Il venditore può creare un vero allestimento su misura semplicemente usando il mouse

Il motore di calcolo determina automaticamente il peso e la portata dell’allestimento
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Il motore di calcolo NETO: le fonti

Dati tecnici dell’allestimento

Motore di 
calcolo

brevettato

Dati tecnici del veicolo

Marketing mix e vincoli

Normative italiane ed europee

Guida per gli allestitori

Tutti i parametri di calcolo sono completamente invisibili al venditore, per mantenerlo concentrato 
sul suo mestiere: la Vendita. 
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Il motore di calcolo NETO: i risultati

Calcolo automatico della quantità di pallets
trasportabili all’interno dell’allestimento

Selezione automatica degli optional del veicolo, in 
funzione delle esigenze dell’allestimento, a 3 livelli: 
1) obbligatori; 2) suggeriti; 3) incompatibili

La combinazione veicolo-allestimento-optional è 
completamente esente da rischi di errore; il 
risultato è garantito al 100% dal motore di calcolo

Semaforo per una veloce identificazione del livello 
di combinazione veicolo-allestimento: 12 diversi 
livelli, con un’illustrazione grafica chiara ed efficace

Calcolo automatico della portata effettiva, tenendo 
conto perfino del peso degli optional scelti
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Confronto concorrenza

La giusta 
combinazione:

Veicolo + Allestimento

Confronto 
concorrenza

L’offerta per il Cliente
La prima domanda: 

“Qual’è il tuo lavoro?”

•Avvio della trattativa

•Focus sul bisogno del 
Cliente

•Prima analisi sui suoi 
specifici bisogni

•Rassicurazione del 
Cliente sulle competenze 
del venditore nel gestire 
la sua richiesta

• Informazioni aggiornate 
sempre disponibili

•Molte diverse soluzioni 
da presentare al Cliente

•Filtri di ricerca orientati 
alla vendita

•Combinazioni senza 
rischi di errore

•Un nuovo algoritmo 
dedicato è in grado di 
trovare il veicolo giusto 
da confrontare con il mio, 
all’interno della gamma 
dei concorrenti

•Catalogo completo di 12 
marchi, continuamente 
aggiornati

•Selezione del colore e 
degli optional

•Gestione dello sconto da 
parte del venditore

•Offerta commerciale 
personalizzata e 
professionale

• Il venditore sceglie cosa 
far vedere al Cliente

•Lo sconto garantito 
dall’allestitore è visibile 
solo al venditore
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Il veicolo comparabile è automaticamente determinato

Il rivoluzionario algoritmo Fast-Pro® trova il veicolo comparabile ed evidenzia solo i 
vantaggi del prodotto Peugeot Professional

Confronto tra le caratteristiche tecniche e i prezzi

12 marchi disponibili sul territorio europeo

http://www.google.it/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&docid=UhW-CPlGtT-hZM&tbnid=L_Zj0sZGY8noqM:&ved=0CAUQjRw&url=http://sapland.ru/navigation/&ei=caADU5_OD8LJtQbY4oCoCA&bvm=bv.61535280,d.Yms&psig=AFQjCNFz7H7VFb4thg_7nAbGJXRRhgaLSQ&ust=1392832997363576
http://www.google.it/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&docid=UhW-CPlGtT-hZM&tbnid=L_Zj0sZGY8noqM:&ved=0CAUQjRw&url=http://sapland.ru/navigation/&ei=caADU5_OD8LJtQbY4oCoCA&bvm=bv.61535280,d.Yms&psig=AFQjCNFz7H7VFb4thg_7nAbGJXRRhgaLSQ&ust=1392832997363576
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Dettagli finali del veicolo e offerta economica

La giusta 
combinazione:

Veicolo + Allestimento

Confronto 
concorrenza

L’offerta per il Cliente
La prima domanda: 

“Qual’è il tuo lavoro?”

•Avvio della trattativa

•Focus sul bisogno del 
Cliente

•Prima analisi sui suoi 
specifici bisogni

•Rassicurazione del 
Cliente sulle competenze 
del venditore nel gestire 
la sua richiesta

• Informazioni aggiornate 
sempre disponibili

•Molte diverse soluzioni 
da presentare al Cliente

•Filtri di ricerca orientati 
alla vendita

•Combinazioni senza 
rischi di errore

•Un nuovo algoritmo 
dedicato è in grado di 
trovare il veicolo giusto 
da confrontare con il mio, 
all’interno della gamma 
dei concorrenti

•Catalogo completo di 12 
marchi, continuamente 
aggiornati

•Selezione del colore e 
degli optional

•Gestione dello sconto da 
parte del venditore

•Offerta commerciale 
personalizzata e 
professionale

• Il venditore sceglie cosa 
far vedere al Cliente

•Lo sconto garantito 
dall’allestitore è visibile 
solo al venditore
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Per evitare eventuali errori di ordinazione, gli optional obbligatori per lo specifico 
allestimento scelto sono selezionati automaticamente dal motore di calcolo

L’extra prezzo per colori speciali è automaticamente aggiunto al preventivo 

Colore della carrozzeria, interni e optional
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Copertina
Dati tecnici rilevanti

Dimensioni principali

Unica brochure, in corporate identity Peugeot Professional, per lo specifico veicolo selezionato

Dati completi del veicolo

Parametri del motore, cambio, consumo, prestazioni, pneumatici, pesi, dimensioni

Offerta: il più alto livello di personalizzazione
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Dettagli dell’allestimento
Disegno in scala

(veicolo + allestimento)

Offerta e tasse

Un’autentica offerta su misura

Dati tecnici dell’allestimento, incluso il gruppo ausiliario: gru, frigo, sponda montacarichi

Veicolo allestito disegnato in scala

Il calcolo delle tasse è realizzato automaticamente in base alla tassazione nazionale e locale
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Vantaggi in sintesi

Il venditore ha tutte le 
informazioni, i dati, i 

prezzi e gli sconti che 
gli consentono di 

condurre ogni 
trattativa, 

dimostrando una 
grande competenza e 

professionalità.

Anche un venditore 
neofita è in grado di 

fronteggiare un 
Cliente molto 

esigente, per fornirgli 
un’offerta su misura 

in tempo reale, senza 
perdite di tempo, 

senza lunghe attese e 
senza errori.

Il motore di calcolo 
trova la giusta 

combinazione che 
soddisfa le esigenze 

del Cliente.
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NETO Dealer in cifre

Più di 1.600 allestitori coinvolti in Europa

Più di 6.000 allestimenti oggi presenti in archivio

La partecipazione per gli allestitori è totalmente gratuita

64 diversi tipo di allestimento per soddisfare ogni Cliente
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Piattaforme correlate

OUT



www.neto.center

Grazie per la vostra attenzione
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