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La Nascita  
 

 

Pascoli Spa   

 

Nel 1973, Giuseppe e 
Giorgia Pascoli iniziano 
a Mestre la distribuzione 
a livello nazionale di 
cinghie e sospensioni 
pneumatiche Continental 
con un magazzino di circa 
300 mq. Negli anni che 
seguono, l’offerta viene 

specializzata ed ampliata 
nel completamento di 
gamma per autobus.  
 
 

immagin
i
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1973 
PASCOLI 

ditta 
individu

ale 
Mestre 
(VE)  

300 mq 
1996  

diventa 
srl 

Mestre 
(VE) 

1.000 mq 
2005  

diventa  
Spa 

S. Maria 
di Sala 
(VE) 

6.500 mq 

 

2009 

BUSTECH 
srl 
ROMA 
2.000 
mq 

 

2012 

Azienda 
di 

servizi 
assiste
nza 

attrezz
ature e 
diagnos
tica 
(VE) 
1.200 
mq 

 

2013 

Gennaio 
2013 
CENTER 
BUS srl 
Bitonto 
(Bari) 
1.000 
mq 

 

2013 
Maggio 
2013 
ARCA 
VERONA 
spa 

VERONA 
2.000 
mq 

Novembr
e  2013 
ARCA 

VENEZIA 
S. 

Maria 
di Sala 

2.000 
mq 

 

2015 

Gennaio  
2015 

SIALTEC
H srl 
S. 

Maria 
di Sala 
/ LODI 
1.000 
mq 

 

2016 

Luglio 
2016 
Rossi 
Ricambi 
srl  

Ferrara 
2.000 
mq 

L’evoluzione 

NEW 

SERVI

CE 

FINANZIARIA 
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Settori di BUSINESS 

BUS 

TRUCK 

RETTIFICA 

DIAGNOSTICA CHIMICO 

ATTREZZATURE 

SERVIZI 

M
U

L
T

IB
R

A
N

D
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La 

Trasformazione 
 

Nuove sfide 
La Pascoli Spa è diventata di 

recente socia e parte attiva 
di Novagroup ed è entrata così 
anche in Temot International.  
 

TEMOT Ultimi 5 anni 
• Da 25 soci a 64 soci 
• 61 paesi 
• 4 continenti FATTURATO 

€ 2,6 
BIL 
2005 

€ 

10,5 
BIL 
2016 



UN GRUPPO INTERNAZIONALE 

NOVAGROUP partecipa quando TEMOT prende una 

decisione 
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Gruppo di Lavoro che si occupa dei  

Veicoli Industriali 
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Il Gruppo come concetto 

Alchemico 
 

Diversificare per passare da Low price a Low cost  
 

 Dalla Pascoli Spa nasce il Pascoli Group, composto 

da 8 aziende in provincia di Venezia, Verona, Bari, 
Roma e Ferrara con lo scopo di dare maggiore 
capillarità nella distribuzione, miglior potere 
d’acquisto e sviluppo di settori oltre al bus 

quali: truck, rettifica, lubrificanti e prodotti 
chimici, attrezzature e servizi. Come un Alchimista 

miscela la materia, Noi guardiamo al mercato, 
offrendo ai nostri partner, formule di servizi 
innovativi. 
Il nostro nuovo prodotto è Supernova; una rete di 

officine Multiservice.  

 

NEW 

SERVI

CE 

FINANZIA

RIA 
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Progetto Officine 



10 
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RIFLESSIONE 

In più occasioni ci siamo chiesti: 

C’è la reale necessità di un altro 

Network? 
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GESTIONALE  SUPERNOVA  

Siriotec 

Non è solo un gestionale, ma molto di più! 
Strumento facile ed intuitivo per auto e truck 

Che riunisce banche dati 

TecDoc 

 

• STRUMENTO PER GESTIRE 

ACCETTAZIONE 

• CALENDARIZZAZIONE 

APPUNTAMENTI 

• ANAGRAFICHE CLIENTI 

• DOCUMENTAZIONE 

• FISCALITA’ 

• RICERCA CODICI TRAMITE VIN 

NUMBER 

• ISTRUZIONI DI MONTAGGIO 

• PIANI DI MANUTENZIONE 

• TEMPARIO 

• PREVENTIVATORE 

• VALORI TARATURE 

• BOLLETTINI TECNICI 

• DATI DIAGNOSTICI 
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NETWORK – I vantaggi 

Fare Network: Creare, Informare, 

Condividere 
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L’entusiasmo: il  

Passaporto per il futuro! 

 

 

 

 

Supernova: Un Network 

con un progetto moderno! 
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Domani è diverso da oggi 

     e oggi bisogna 

pensare al domani! 
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Grazie per la vostra cortese 

attenzione 
 

Il Presidente e Amministratore Delegato 

 Elisabetta Pascoli 


